Know-how by AWT Horwath:
Praxisworkshop Kaufpreisallokation (IFRS 3)

Termin & Ort

Montag, 26.10.2009
Beginn 15.30h, anschlielend
ab ca. 19.00h, come together mit Imbiss

AWT Horwath GmbH
Wirtschaftsprifungsgesellschaft
Leonhard-Moll-Bogen 10
81373 Munchen

Anmeldung: awt@awt-horwath.de
oder per Fax an: +49 89 76906-144

AWT Horwath

Wirtschaftspriifung
Steuerberatung
Unternehmensberatung
Rechtsberatung
“Know-how by AWT Horwath:
Impuls — Dialog — Erfolg!”
B Fachlich, flexibel, personlich: erfolgsrelevante Themen werden kon-
zentriert vermittelt. Die Teilnehmer investieren vier Stunden am spa-
teren Nachmittag in fundiertes Praxis-Wissen.
m Praxisrelevanz: die Veranstaltungen und Workshops greifen gezielt
die aktuelle Praxis aus der Priifungs- und Beratungstatigkeit von AWT
Horwath auf und beriicksichtigen u.a. auch die Priifungsschwer-
punkte der Deutschen Priifstelle fiir Rechnungslegung (DPR). Einladung
B Dialogorientierung: die Veranstaltungen und Workshops integrieren
die Anliegen der Teilnehmer (iber den aktiven Dialog. Anregungen Dieser kostenfreie Workshop ist auf 20 Teilnehmer/innen begrenzt, um
im Vorfeld sind méglich! eine intensive Bearbeitung der komplexen Materie zu gewahrleisten.
i AWE Bitte beachten Sie, dass IFRS 3 mit zu den Prifungsschwerpunkten
m Erfahrung: die Veranstaltungen und Workshops berticksichtigen 2009 der Deutschen Priifstelle fiir Rechnungslegung (DPR) zahit!

sowohl nationale als auch internationale Aspekte aus der beruflichen
Praxis.



AWT Horwath

Kommunikation fir die Zukunft

AWT Horwath

Kommunikation fiir die Zukunft

Unternehmenstransaktionen stellen per se eine groe Herausforderung
fur den Erwerber dar. In diesem Zusammenhang stellt sich aber auch
bereits die Frage der Kaufpreisallokation (PPA Purchase Price Alloca-
tion). Neben der Bestimmung des Kaufpreises und des Ubergangszeit-
punkts geht es insbesondere um die Feststellung der immateriellen
Werte im erworbenen Unternehmen und deren Bewertung.

Eignen Sie sich praktisches Wissen fiir die komplexe Thematik der
Kaufpreisallokation an und verlassen Sie sich auf fundiertes Praxis-
Know-how der AWT Horwath. Innerhalb der kostenfreien Veranstal-
tungsreihe Know-how by AWT Horwath: Impuls — Dialog — Erfolg! zei-
gen Praktiker mit langjahriger Prif- und Beratungserfahrung, wie die
vielfaltigen Regelungen umgesetzt und Problemstellungen am Beispiel
geldst werden. Das Ziel: lhre fachliche Fitness fiir die Praxis.

Beurteilen Sie die bilanzpolitischen Konsequenzen anhand der konkre-
ten Daten aus dem Fallbeispiel.

Praxisworkshop Kaufpreisallokation (IFRS 3)

ab 15.30 welcome/Kaffee

ab 16.00 Einfithrung
Grundlagen des IFRS 3 und Anlass der Kaufpreisallokation
Bewertungsmethoden und Bewertungsparameter
Kaffeepause

Im Rahmen der Kaufpreisallokation identifizierte Vermogenswerte
und Schulden:

- Ansatzpflicht bei Unternehmenserwerben

- Immaterielle Vermogenswerte

- Sachanlagen

- Sonstige Vermogenswerte

- Schulden und sonstige stille Lasten

- Latente Steuern

- Aufteilung des Kaufpreises

- Einmittlung des Geschifts- oder Firmenwertes

- Hinweise zu den Angaben in den Notes zum Konzernabschluss

ab 19.00 come together mit Imbiss

Referenten

Andreas Haas

Wirtschaftsprifer und Steuerberater; Fachmann fiir die Branchen
Hightech, Dienstleistung sowie Energie; aufgrund langjahriger
Erfahrung bei der Priifung und Beratung borsennotierter
Unternehmen Experte in der Internationalen Rechnungslegung
(IFRS), Corporate Finance Services und Transactions Services;
Mitglied im IFRS-Fachpool der AWT Horwath; AWT-Partner

Stefan Spitaler

Wirtschaftsprifer und Steuerberater; Fachmann fiir Branchen
Elektronik und Anlagenbau; langjahrige Erfahrung bei der Prifung
von mittelstdndischen und bérsennotierten Unternehmen; Mitglied im
IFRS-Fachpool der AWT Horwath; AWT-Senior Associated Partner

lhr Nutzen

Know-how by AWT Horwath: Der ,Praxisworkshop Kaufpreisallokation
(IFRS 3)“ bringt Ihnen in komprimierter Form die schrittweise Vorge-
hensweise bei der Kaufpreisallokation nahe.

Machen Sie sich mit der praktischen Vorgehensweise, step-by-step,
am Fallbeispiel vertraut

Erkennen Sie die Schwierigkeiten in der Unternehmenspraxis bei
Umsetzung der Kaufpreisallokation und lernen Sie Losungsansatze
aus der Praxis kennen

Erkennen Sie die bilanzpolitischen Konsequenzen fiir Ihr Unternehmen

Methoden

Bearbeitung eines anschaulichen Fallbeispiels aus der Unternehmens-
praxis mit konkreten Handlungsempfehlungen, Hilfsmitteln und Ablei-
tungen, Vortrags-Hand-out; Fachdiskussion. So werden Sie Schritt fiir
Schritt in diese komplexe Materie eingefhrt.

Teilnehmerkreis

Angesprochen sind Geschéftsfihrer und Vorstande, Leiter Rechnungs-
wesen sowie Mitarbeiter des Rechnungswesens, die bereits tiber
grundlegende Kenntnisse der International Financial Reporting Stan-
dards (IFRS) verfiigen.

Weitere Hinweise

Bringen Sie sich aktiv ein: Stellen Sie uns Ihre Fragen zur Kaufpreis-
allokation vorab. Auf der Veranstaltung ,Praxisworkshop Kaufpreisallo-
kation (IFRS 3)“ beziehen wir Ihre Anregung mit ein.

Bitte teilen Sie uns Ihre Fragestellung bis zum 12. Oktober per E-Mail
an ifrs3@awt-horwath.de.



